国际贸易知识学习情境设计

一、教学目标
1．熟悉有关贸易术语的国际惯例；
2．掌握六种主要贸易术语的准确含义；
3．熟悉国际贸易的基本程序；
4．掌握国际贸易磋商的主要环节；
5．能够根据不同的贸易条件选用合适的贸易术语；
6．能够签订进出口买卖合同；
二、课时分配
共二节，共安排8个课时
三、教学重点难点
1．六种主要贸易术语的应用

2．国际贸易磋商
3．进出口合同履行
四、教学大纲

第一节 国际贸易术语及国际贸易惯例

一、贸易术语的概念

1．贸易术语表明一定的交易条件

2．贸易术语表示一定的价格构成

二、有关贸易术语的国际惯例

1．《华沙—牛津规则》

2．《1941年美国对外贸易定义修订本》

3．《2000年国际贸易术语解释通则》

三、六种主要贸易术语

1.FOB
2.CFR
3.CIF
4.FCA
5.CPT
6.CIP

四、FOB、CFR、CIF和FCA、CPT、CIP两组术语的比较

1．适用的运输方式不同
2．货物运输区间不同
3．交货地点和风险转移地点不同
4．运输单据不同
5．装卸费用负担不同

五、贸易术语的选用

1．交易中的主动地位
2．市场中各种相关费用的波动
3．节省外汇和赚取外汇
4．综合性因素

第二节  国际贸易业务程序

一、交易前的准备
1．对国际市场进行调查研究
2．制订商品经营方案或价格方案
二、国际贸易磋商
（一）国际贸易磋商的形式

（二）国际贸易磋商的内容
（三）国际贸易磋商的程序

1．询盘

2．发盘

3．还盘

4．接受
三、签订合同

1．货物的品名和品质

2．货物的数量

3．货物的包装

4．货物的价格

5．货物运输与保险

6．商品检验

7．索赔

8．不可抗力

9．仲裁
四、履行合同
（一）出口合同的履行

1．备货和报验

2．催证、审证、改证

3．托运、保险和报关

4．制单结汇

（二）进口合同的履行

1．开立信用证

2．运输和保险

3．审单付款

4．进口报关和检验
五、主要概念
1．国际贸易术语

2．国际贸易惯例

3．发盘

4．接受
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